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บทคัดยอ 
การวิจัยเ ร่ือง การพัฒนาองคความรูทางการตลาด       

ของกลุ มอาชีพผลิต ลอด ชอง สมุนไพรไทย อํา เภอคี รีมาศ             
จังหวัดสุโขทัย มีจุดมุงหมายเพ่ือศึกษาปญหาและความตองการ 
ดานการตลาดและจัดกิจกรรมเพ่ือสรางการจัดการดานการตลาด 
เพ่ือพัฒนาความรูดานการตลาดใหแกกลุมผูผลิตลอดชองไทย 

ผูวิ จัยไดใช วิธี วิ จัยแบบภาคสนาม โดยการศึกษา
วิเคราะหปญหาและความตองการของสมาชิกกลุมผูผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย จากการสังเกต สอบถาม และสัมภาษณ และประชุม
กลุมเพ่ือนํามาวิเคราะหใหทราบถึงปญหาและความตองการที่แทจริง 
จากนั้นจัดกิจกรรมเพ่ือเสริมสรางพัฒนาความรูความเขาใจดาน
การตลาดใหสมาชิกกลุม จนสุดทายดําเนินการประเมินผลการจัด
กิจกรรม  
 ผลการวิจัยพบวาสถานภาพของสมาชิกกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองสมุนไพรไทย พบวา สวนใหญมีอายุระหวาง 36 – 40 ป 
สมาชิกทั้งหมดมีการศกึษาระดับประถมศึกษา และมีประสบการณ
ในการผลิตลอดชองมากกว า  6  ปขึ้ น ไป สภาพปจ จัยและ                     
แนวทางการดําเนินงานพบวา ในภาพรวมและสวนใหญ มีคาเฉลี่ย
อยูในระดับมาก มีวิธีการประชาสัมพันธเผยแพรผลิตภัณฑของกลุม
อาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยจากการแสดงผลิตภัณฑในงานตางๆ 
สมาชิกสวนใหญก็มีความเต็มใจในการทํากิจกรรมรวมกัน สมาชิก
กลุมมีการตกลงรวมกันในการปฏิบัติตามกฎระเบียบที่ตกลงรวมกัน
ของสมาชิกอยางสม่ําเสมอ มีการกําหนดเปาหมายและวัตถุประสงค
โดยคํานึงถึงรายไดของสมาชิก มีการวางแผนการผลิตเพ่ือจําหนาย
โดยใชขอมูลจากภูมิปญญาทองถิ่นสมาชิกกลุมไมไดมีการประเมินผล
ผลิตในแตละคร้ัง และผลจากการจัดกิจกรรม พบวา ผูเขารับการ
สงเสริมความรูดานการตลาดสวนใหญมีความคิดเห็นเก่ียวกับการจัด
กิจกรรมการอบรมของกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย                
ในคาเฉลี่ยภาพรวมอยูในระดับมาก สําหรับความคิดเห็นเก่ียวกับ
การพัฒนาความรูดานการตลาดของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทยพบวา ในภาพรวมอยูในระดับมากที่สุด โดยดานการ
ผลิต ผลิตภัณฑสวนใหญไดรับการพัฒนาความรูอยูในระดับมากที่สุด  

ขอ เสนอแนะการวิ จัยนั้ นพบว า  การวิ จัยมีความ
สอดคลองกับแนวคิดและทฤษฎีตลอดจนผลจากการวิจัยนั้นสามารถ
พบปญหาและความตองการที่แทจริงและสามารถพัฒนาองคความรู 
ดานการตลาดใหแกกลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ ง 
อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัยได 
 
คําสําคัญ: การพัฒนา, การตลาด 
 

Abstract 
          The research entitled “The Development of 
Herbal Lod Chorng Production Marketing at Khirimat 

District, Sukhothai Province.  The purposes of the research 
were to study the problems and the market need and 
organize the activity for the market management and to 
develop the marketing knowledge to the Thai Lod Chorng 
producers. 
          It is a field study research by analyzing the 
problems and the needs of the herbal Lod Chorng 
producers.  From the observation, inquiry, interview and 
group meeting, the researcher analyzed the data to learn 
the problems and the real needs.  Then organize the 
activities in order to develop the knowledge and 
understanding for the group.  Finally the evaluation is 
administered. 
          The findings found that the age of the members 
was 36-40 years of age with primary school level 
education.  They had over 6 years of experience.  From 
the factors and procedures, it was found that, as  a whole 
picture, the mean was in a high level.  The public 
relations of the Thai Lod Chorng was displayed in various 
product exhibitions.  The members were willing to join in 
the activity.  The members always compiled with the 
rules, designated the aims and objectives by considering 
the member incomes.  They planed to produce the Lod 
Chorng by utilizing the local wisdom without evaluating 
each production.  From the activity outcome, it was found 
that the members who joined in the project were in a 
high level.  Furthermore, the mean score from their 
opinion in the devlopment of herbal Lod Chorng was in 
the highest level since the production was directly met 
with the need of the members and they could apply in 
their actual lives. 
          The recommedation of the research found that the 
study accorded with the idea and theory and even more 
important was that the researcher found the real 
problems and the needs that led to the development of 
Thai Lod Chorng producers at Barn Nong Krading, 
Kheereemat District, Sukhothai Province. 
 
Keyword: Development, Management, Lod Chorng 

 
1. บทนํา 
 นโยบายที่สําคัญของรัฐบาลในการแกไขปญหาความ
ยากจนของประชาชน คือ สงเสริมใหมีการใชภูมิปญญาทองถิ่น             
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ที่มีอยูใหควบคูไปกับการทําการเกษตรกรรมโดยหาอาชีพเสริม            
ในลักษณะของการประกอบอาชีพอุตสาหกรรมในครัวเรือน เมื่อมี
การสงเสริมการฝกอบรมจากหนวยงานราชการที่เก่ียวของ จึงทําให
อุตสาหกรรมในครัว เรือนได รับการพัฒนาและขยายตัวเปน
อุตสาหกรรมชุมชนขนาดยอมโดยการรวมกลุมของคนในชุมชนเพ่ือ
สรางความเขมแข็งของชุมชน เพราะนอกจากจะเปนการเสริมรายได
ใหแกสมาชิกภายในกลุมแลว ยังสามารถสรางรายไดภายในชุมชน
ดวย เชนเดียวกับกลุมผูผลิตลอดชองไทยบานหนองกระดิ่ง อําเภอ
คีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย ที่ไดรับการสนับสนุนจากหนวยงานราชการ
ใหใชภูมิปญญาเร่ืองการทําลอดชองที่มีมาจากบรรพบุรุษมาพัฒนา
สูตรใหสอดคลองกับความตองการของคนในยุคปจจุบันคือ มีทั้ง
ลอดชองสีขาวที่ไมใสสี ลอดชองสีเขียวที่ใสใบเตย ลอดชองสีเหลือง
ใสดอกคําปอย เปนตน แตถึงจะพัฒนาสูตรแลว ไดรวมตัวกันในรูป
กลุมผูผลิตในหมูบานแลว แตก็ยังไมประสบผลสําเร็จเทาที่ควร จาก
การที่ผูวิจัยเปนคนสุโขทัยรูจักชื่อเสียงความอรอยของลอดชองไทย
บานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย โดยการสัมภาษณ
พูดคุยมากอน จึงทําใหทราบวากลุมผูผลิตลอดชองไทยกลุมนี ้       
มีปญหาขาดความรูทางการตลาด ไมมีความรูในการขยายชองทาง 
การจัดจําหนาย ผลิตแลวไมสามารถกระจายสินคาไปสูตลาดไดอยาง
กวางขวาง ตัวอยางเชน กลุมผูผลิตจะคอยใหลูกคา มาสั่งสินคา             
ในแตละคร้ังถึงจะผลิตสินคา ถาไมมีลูกคามาสั่งสินคาก็จะไมได              
ทําการผลิตและไมทราบวาจะไปหาลูกคาไดที่ไหน โดยวิธีใด ทําให          
มีรายไดเขาสูกลุมไมสม่ําเสมอ จะมีรายไดจากการผลิตลอดชอง
เฉพาะเทศกาลงานบวช งานแตงงาน งานทอดกฐินเทานั้ น                 
นอกเทศกาลก็จะอยูกันวาง ๆ เปนตน 
 ดังนั้นผูวิจัยจึงตองการศึกษาวิจัยและพัฒนาองคความรู
ดานการตลาดใหกับกลุมผูผลิตลอดชองไทยบานหนองกระดิ่ ง 
อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย เพ่ือจะทําใหกลุมอาชีพนี้มีความรู         
ในดานการตลาด ทําใหสามารถสรางงานและสรางรายไดใหกับ          
กลุมและชุมชนของตนไดอยางยั่งยืนตอไปอีก ทั้งจะไดยังคงสืบสาน
ภูมิปญญาการทําลอดชองไทยใหสืบทอดตอไปยังลูกหลานไดอยาง 
ไมขาดสาย 
 

2. วัตถุประสงค 
 2.1 เพ่ือศึกษาสภาพปญหาและความตองการ              
ดานการตลาดของกลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง อําเภอ
คีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย 
 2.2 เพ่ือหารูปแบบในการแกปญหาดานการตลาดใหแก
กลุมผูผลิตลอดชองไทยบานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัด
สุโขทัย 
 2.3 เพ่ือพัฒนาความรูทางดานการตลาดของกลุมผูผลิต
ลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย 
 

3. แน วคิด  ทฤษฎี  กรอบแน วคิด การวิ จั ย  และ
ผลงานวิจัยที่เกี่ยวของ 
3.1 การพัฒนา  

อมร รักษาสัตย (2515 : 2) ไดกลาวถึงความหมายของ
การพัฒนาไว 2 ความหมาย คือ ความหมายอยางแคบ หมายถึง 
การเปลี่ยนแปลงในตัวระบบการกระทําการเทานั้น การปลี่ยนแปลง
ตามความหมายนี้เปนการเปลี่ยนแปลงคุณภาพ สวนความหมาย
อยางกวาง หมายถึงกระบวนการของการเปลี่ยนแปลง ซ่ึงเปน

ความหมายที่ รวมเอาการเปลี่ ยนแปลงในดานคุณภาพการ
เปลี่ยนแปลงในดานปริมาณ และการเปลี่ยนแปลงในสิ่งแวดลอมเขา
ดวยกัน [1] 

 
3.2 การตลาด 

อดุลย จาตุรงกุล (2543 : 9) ไดใหความหมายของ
การตลาดไววา การตลาดคือกระบวนการทางสังคมและทางการ
บริหารที่บุคคลและกลุมไดรับสิ่ งที่เขาตองการและพึงประสงค    
โดยผานการสรางสรรค นําเสนอ และแลกเปลี่ยนสินคาที่มีคุณคา 
กับบุคคลอ่ืน [2] ซ่ึงสอดคลองกับ วรรธนา วจีกาญจนะ (2547 : 18)  
ได ใหความหมายของการตลาดไวคือ กระบวนการทางสังคม 
เศรษฐกิจ และการบริหารจากกลุมบุคคลเพ่ือตอบนองความตองการ
ของลูกคา โดยใชหลักการตั้งราคาการสงเสริมการตลาด และ      
การจัดจําหนายเพ่ือใหเกิดผลกําไร [3] 
 ศิ ริวรรณ เส รีรัตน  (2543 : 15-17) ไดอธิบาย
ความหมาย สวนประสมทางการตลาดที่เก่ียวของไวดังนี ้

1. ผลิตภัณฑ (Product) หมายถึง สิ่งที่เสนอขายโดย
ธุรกิจเพ่ือตอบสนองความจําเปนหรือความตองการของลูกคาใหเกิด
ความพึงพอใจ ผลิตภัณฑที่เสนอขายอาจจะเปนสินคามีตัวตนหรือ
เปนบริการซ่ึงไมมีตัวตนก็ได คุณสมบัติผลิตภัณฑประกอบดวย 
ประโยชน คุณภาพ รูปรางลักษณะบรรจุภัณฑ ตราสินคาและเปน
สินคาลักษณะตาง ๆ ที่สามารถสัมผัสไดดวยประสาทสัมผัสทั้งหา 
คือ รูป รส กลิ่น เสียง สัมผัส ตลอดจนคุณสมบัติที่สามารถสนอง
ความตองการดานสังคม ผลิตภัณฑ ไดแก สินคา บริการ ความคิด 
สถานที่ องคการหรือบุคคล เปนตน 
 นอกจากนี้เพ่ือจูงใจผูบริโภคใหเกิดความสนใจและเพ่ิม
มูลคาในตัวผลิตภัณฑ การใหความสําคัญกับการพัฒนาบรรจุภัณฑ 
จึงเปนสิ่งจําเปนที่ตองคํานึงถึงโดยบรรจุภัณฑมี 3 ระดับ ไดแก    
หีบหอเบ้ืองตน เพ่ือหอหุมสินคาที่อยูชั้นในสุด หีบหอชั้นที่สอง เปน
สิ่งที่หอหุมหอชั้นแรกและหีบหอสําหรับการขนสง เปนหีบหอ    
เพ่ือการขนสงและการเก็บรักษาสินคา 
 2. ราคา (Price) หมายถึง มูลคาผลิตภัณฑในรูปตัวเงิน 
หรือเปนสิ่งที่ตองจายสําหรับการไดมาซ่ึงบางสิ่ง ทั้งนี้วิธีการพ้ืนฐาน
ในการตั้งราคาที่นิยมใชมี 3 วิธี ไดแก วิธีการตั้งราคาโดยมุงที่ตนทุน 
วิธีการตั้งราคาโดยมุงวัตถุประสงค และวิธีการตั้งราคาโดยมุงที่   
การแขงขัน 
 อยางไรก็ตาม การตั้งราคาจะยึดวิธีหรือใชหลักเกณฑ  
ใดนั้นควรพิจารณาปจจัยตาง ๆ ทั้งภายในองคการและภายนอก
องคการประกอบการตัดสินใจดวย 
 3. การจัดจําหนาย (Place) หมายถึง โครงสรางของ
ชองทาง ซ่ึงประกอบดวย สถาบันและกิจกรรม ใชเพ่ือเคลื่อนยาย
ผลิตภัณฑและบริการจากองคการไปยังตลาด สถานที่ นําผลิตภัณฑ
ออกสูตลาด เปาหมายก็คือ สถาบันการตลาด สวนกิจกรรมเปน
กิจกรรมที่ชวยในการกระจายตัวสินคา ประกอบดวย 2 สวน คือ 
ชองทางกา ร จัด จําหน า ย  และการกระจายตั ว สินค า  หรื อ           
การสนับสนุนการกระจายตัวสินคาสูตลาด 
 4. การสงเสริมการตลาด (Promotion) เปนกิจกรรม
ทางการตลาดอยางหนึ่ง ที่ใชเปนเคร่ืองมือในการติดตอสื่อสาร
เก่ียวกับขอมูลระหวางผูขายกับผูซ้ือ เพ่ือสรางความเชื่อถือทัศนคต ิ
ที่ดี เพ่ือแจงขาวสาร เพ่ือจูงใจใหเกิดความตองการ เพ่ือเตือน            
ความทรงจําในการผลิตภัณฑ โดยคาดวาจะมีอิทธิพลตอความรูสึก 
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ความเชื่อถือ หรือพฤติกรรมการซ้ือ การติดตอสื่อสารอาจเปน            
การขายโดยใชพนักงานขาย และการขายโดยไมใชพนักงานขาย  
การสงเสริมการตลาดประกอบดวยเคร่ืองมือที่สําคัญคือ การโฆษณา 
การสงเสริมการขาย การใหขาวและการประชาสัมพันธ ทรัพยากร
มนุษย ความสามารถในการวิจัย และการพัฒนาภาพพจนของบริษัท
และระบบสารสนเทศเพ่ือการจัดการ เปนตน [4] 
 
3.3 แนวคิดเกี่ยวกับการพัฒนาความเขมแข็งขององคกร 
 นพ.ประเวศ วะสี (2536 : 22) ไดใหความหมายวา 
องคกรที่มีความเขมแข็ง หมายถึง องคกรที่มีความสามารถบริหาร
จัดการไดอยางตอเนื่อง และสามารถพัฒนาศักยภาพของตนเพ่ิมขึ้น
เร่ือย ๆ เพ่ือแกไขปญหาความยากจนและปญหาอ่ืน ๆ รวมทั้งยัง
สามารถเผชิญกับสภาวะตาง ๆ ไดเปนอยางด ี[5] 
 กนกวรรณ มูลละ (2544 : 12-14) ไดกลาววา ประเด็น
ที่ควรพิจารณาในการสรางความเขมแข็งขององคกร ไดแก 
 1. เปาหมายขององคกร การพัฒนาไปสูความเขมแข็ง
ขององคกรจําเปนตองกําหนดเปาหมายและวัตถุประสงคขององคกร
ใหชัดเจนและเกิดจากกระบวนการมีสวนรวมอยางแทจริง 
 2. การบริหารจัดการองคกร องคกรที่จะดําเนินงาน    
ไดอยางมีประสิทธิภาพและประสิทธิผล จําเปนตองมีระบบการ
บริหารและจัดการที่เหมาะสม โดยผูบริหารจําเปนตองมีคุณสมบัต ิ
ที่สําคญัอยางนอย 2 ประการ คือ เปนผูมีความรูในเร่ืองการบริหาร
และการจัดการ และตองเปนผูที่มีความตั้งใจจริง อีกประการหนึ่ง 
ในสวนขององคกรชาวบาน พบวา จุดเดนในดานความตั้งใจจริง
เทานั้น จําเปนตองเรียนรูในดานการบริหารจัดการอีกมาก 
 3. กิจกรรมขององคกร องคกรจําเปนตองพัฒนา       
ในกิจกรรมทุก ๆ ดาน คือ ทั้ งทางดานเศรษฐกิจ ดานสังคม 
วัฒนธรรม และดานการเมือง ทั้งนี้เนื่องจากกิจกรรมทั้ง 4 ดานนี้  
จะมีความสัมพันธหนุนเนื่องซ่ึงกันและกัน จะขาดสวนหนึ่งสวนใด
ไมได กิจกรรมทางเศรษฐกิจขณะนี้ จําเปนตองใหความสําคัญ              
ที่ไมนอยกวากิจกรรมทางดานสังคม วัฒนธรรม และทางการเมือง 
จึงสามารถตอบสนองตอความตองการของสมาชิกไดดังนี้ องคกร   
จะเขมแข็งไดก็ตอเมื่อ สมาชิกตองเห็นความสําคัญ มีความเชื่อมั่น 
และศรัทธาตอองคกรวาเปนสถาบันหลักที่นําพามวลสมาชิกทุกคน
ไปสูการมีคุณภาพชีวิตที่ดีขึ้นกวาอดีตและปจจุบัน 
 ดังนั้นในการพัฒนาความเขมแข็ง คือตองนําแนวคิดและ
กิจกรรมทั้งทางดานการเมือง เศรษฐกิจ สังคม วัฒนธรรม และ           
การบริหารจัดการใหไดควบคูไปทั้ง 4 ดาน กลาวคือ 
 ดานการเมือง องคกรชุมชนตองสามารถสรางอํานาจ
ตอรองในการใชทรัพยากรจากภาครัฐและภายนอกได ตองศึกษา
เรียนรูกลไกตลาดและตอรองกับภาคธุรกิจได รวมทั้งผลักดันใหมี
กฎหมายคุมครองการรวมตัวกันเปนองคกรชุมชนแบบไมตองอยู
ภายใตกฎระเบียบของรัฐบาล แตไดรับการสนับสนุนงบประมาณ 
ทรัพยากรบุคคล วิชาการ ขอมูลและเทคโนโลยีตาง ๆ 
 ดานเศรษฐกิจ ตองเสริมสรางกิจกรรมที่ลดรายจาย เพ่ิม
รายไดมีการแปรรูปผลผลิตเพ่ือเพ่ิมมูลคา และการจัดทํากิจกรรม
ธุรกิจชุมชนที่ชุมชนมีอํานาจ เชน การคาขายผาพ้ืนเมือง ปมน้ํามัน 
รานคา แปรรูปขาว แปรรูปวัว – ควาย เปนตน 
 ดานสังคมวัฒนธรรม ตองสรางการรวมกลุมที่นําเอา
วัฒนธรรมประเพณีการชวยเหลือเก้ือกูลกันมาเกาะเก่ียวการรวมตัว
ใหเหนียวแนนขึ้น 

 ดานการบริหารจัดการ ตองมีการเรียนรูและกําหนด
เปาหมาย วัตถุประสงคการจัดการองคกร การแบงบทบาทหนาที่
และการจัดทําแผนปฏิบัติงานรวมกัน 
 การพัฒนาความเขมแข็งขององคกรจะตองประเมินและ
วิเคราะหใหไดวา ณ ปจจุบันองคประกอบตาง ๆ นั้น ยังมีองคกรใด
ยังไมไดรับการพัฒนา หรือที่ผานมาขาดการใหความสําคัญซ่ึงไมวา
จะเปนเหตุผลใดก็ตาม เชน เพราะความถนัด ความรู ความชํานาญ
เฉพาะดานของผูปฏิบัติงาน จึงเนนการพัฒนาที่เรียกวาแยกสวน 
ไมไดพัฒนาทั้งระบบ ตอไปนี้คงจะกระทําเชนนั้นอีกตอไปไมไดแลว 
องคกรชาวบานตองไดรับการพัฒนาแบบองครวมจึงจะสามารถสราง
ความเขมแข็งขึ้นมาไดและนําไปสูความยั่งยืน [6] 
  
3.4 แนวความคิดเกี่ยวกับการมีสวนรวม 
 การมีส วนร วมของชุมชนในการพัฒนา หมายถึ ง 
กระบวนการที่รัฐบาลทําการสงเสริม ชักนํา สนับสนุน และสราง
โอกาสใหประชาชนในชุมชนทั้งในรูปสวนบุคคล กลุมคน ชมรม 
สมาคม มูลนิธิ และองคกรอาสาสมัครตาง ๆ ใหเขามารวมในการ
ดําเนินงานเร่ืองใดเร่ืองหนึ่งหรือหลายเร่ืองรวมกัน เพ่ือใหบรรลุ
วัตถุประสงคและนโยบายการพัฒนาที่กําหนด 
 เทคนิคการมีสวนรวมแบบ A.I.C 
 ไพศาล ร้ิวธงชัย และคณะ (2544 : 35-39) กลาววา 
เทคนิค A.I.C เปนกระบวนการเรียนรูแบบมีสวนรวม โดยใชเทคนิค
วิธีการเพ่ือเปนเคร่ืองมือในการกระตนใหผูเขารวมประชุม เห็นถึง
ความสําคัญของการมีสวนรวมในการพัฒนา การคนหาการมองเห็น 
ศักยภาพของตนเอง การพ่ึงตนเองเพ่ือนําไปสูการพัฒนาแบบยั่งยืน 
ซ่ึงเทคนิคการมีสวนรวมแบบ A.I.C มีขั้นตอน ดังนี้ 
 1. ขั้นตอนการแสวงหาความรู คือ ขั้นตอนการเรียนรู
และแลกเปลี่ยนประสบการณ ขั้นตอนนี้เปดโอกาสใหผูเขารวม
ประชุมทุกคนแสดงขอคิดเห็น รับฟง และหาขอสรุปรวมกันอยาง
เปนประชาธิปไตย โดยใชการวาดรูปเปนสื่อการแสดงขอคิดเห็น  
 2. ขั้นตอนการสรางแนวทางพัฒนา คือ ขั้นตอนการหา
วิธีการที่จะทําใหสามารถพัฒนาหมูบานไดตามเปาหมายที่ตั้งไว   
เปนช ว งการหาวิ ธี การในการพัฒนาและการคนหา เหตุผล          
เพ่ือจัดลําดับความสําคัญตามความคิดเห็นของกลุมเขารวม 
 3. ขั้นตอนการสรางแนวปฏิบัติ คือ การนําเอาโครงการ
หรือกิจกรรมตาง ๆ มาสูการจัดการกลุม 
 จากแนวคิด เ ก่ียว กับการมีสวนรวม จะ เห็นได ว า       
การมีสวนรวมของประชาชนในการพัฒนาชุมชนนี้จะตองมีสวนรวม
ในทุกขั้นตอน โดยเร่ิมตั้งแตการศึกษาขอมูลเพ่ือหาปญหา สาเหตุ 
และหาแนวทางแกไข โดยการจัดทําเปนแผนดําเนินการ ดําเนินการ
ตามแผน และมีการติดตามประเมินผล เพ่ือประโยชนของประชาชน
เอง หรือสามารถสรุปไดวา การมีสวนรวมก็คือ “การรวมคิด              
รวมตัดสินใจ รวมวางแผน รวมทํา และรวมกันรับผลประโยชน” [7] 
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3.5 กรอบแนวคิดในการวิจัย 
 

 
 

4. วิธีดําเนินงาน 
4.1 ขั้นตอนการดําเนินการ 
 ขั้นตอนที่ 1 ศึกษาสภาพปญหาการตลาดของกลุมผูผลิต
ลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย โดยใช
ประชากรและกลุมตัวอยาง 
 1) ประชากรกลุมอาชีพผลิตลอดชองไทย บานหนอง-
กระดิ่ง จํานวน 5 คน 
 2)  ปญหาการพัฒนาดานการตลาดใน 4 ด าน 
ประกอบดวย 
  2.1) ดานผลิตภัณฑ 
  2.2) ดานการตั้งราคาจําหนาย 
  2.3) ดานการจัดจําหนาย 
  2.4) ดานการสงเสริมการตลาด 
 3) กําหนดกิจกรรมเพ่ือสรางความรูความสามารถ             
ดานการตลาด 
 ขั้ น ต อนที่  2  กา ร พัฒนาเ พ่ื อ เ ส ริ มสร า ง ค ว าม รู
ความสามารถดานการตลาด 
 1) จัดกิจกรรมเพ่ือเสริมสรางความรูความสามารถ           
ดานการตลาดใหสอดรับกับขั้นตอนที่ 1 
 2) ติดตามผลความกาวหนาจากการจัดกิจกรรม 
 
4.2 เคร่ืองมือที่ใชในการวิจัย 
 4.2.1 ศึกษาปญหาการตลาดของกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองไทยโดยใช 

1) การสังเกต 
2) แบบสอบถาม 
3) แบบสัมภาษณ 
4) การประชุมกลุม 

 4.2.2 กํ า ห น ด กิ จ ก ร ร ม ก า ร เ ส ริ ม ส ร า ง ค ว า ม รู
ความสามารถดานการตลาดโดยใชการจัดกิจกรรมการอบรม 
 4.3.3 ประเมินผลและติดตามผล โดยใชแบบสอบถาม
ประเมินคา 5 ระดับ 
 
4.3  การเก็บรวบรวมขอมูล 
 ในการเก็บรวบรวมขอมูล ผูวิ จัยไดวางแผนการเก็บ
รวบรวมขอมูล ดังนี ้

 4.3.1 ผูวิจัยขอหนังสือแนะนําตัวจากคณะวิทยาการ
จัดการ มหาวิทยาลัยราชภัฏพิบูลสงคราม ถึงประธานกรรมการกลุม
อาชีพผลิตลอดชอง ไทย บ านหนองกระดิ่ ง  หมู ที่  5  ตํ าบล                
หนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย 

4.3.2 ผูวิจัยดําเนินการเก็บรวบรวมขอมูลดวยตนเอง
จากแบบสอบถามและการสัมภาษณแบบเจาะลึก จากกลุ ม
ผูดําเนินการผลิตลอดชองไทยทั้งหมด และจัดประชุมกลุมโดยใช 2 
เทคนิควิธี คือ กระบวนการ A.I.C. และเวทีประชาคม เพ่ือใหได
ขอสรุปหรือความตองการรวมกันวาจะดําเนินการเสริมสรางความรู
ความเขาใจใหกลุมดวยวิธีการใด 
 4.3.3 จัดกิจกรรมเสริมสรางและพัฒนาดานการตลาด
กับกลุมผูเขารวมกิจกรรมโดยใชรูปแบบการพัฒนาที่กําหนดขึ้น 
 4.3.4 ติดตามผลสัมฤทธิ์ของการเขารวมกิจกรรม
เสริมสรางและพัฒนาความรูดาน การตลาด โดยใชแบบประเมิน
ผลสัมฤทธิ์ของการเขารวมกิจกรรม 
 4.3.5 กําหนดรูปแบบที่เหมาะสมสําหรับการพัฒนาการ
ตลาดสําหรับกลุมอาชีพ ผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง หมูที่ 5 
ตําบลหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย 
 
4.4 การวิเคราะหขอมูล 
 ในการวิเคราะหขอมูล ผูวิจัยไดแบงการวิเคราะหขอมูล
เปน 2 ขั้นตอน คือ 
 ขั้นตอนที่  1 การวิเคราะหสภาพปญหา ปจจัยและ           
แนวทางการดําเนินงานดานการตลาด โดย 
 1) การวิเคราะหสถานภาพของผูตอบแบบสอบถาม            
โดยใชคาความถี่และรอยละ 
 2) การวิเคราะหสภาพปจจัยและแนวทางการดําเนินงาน

ที่มีผลตอการพัฒนาการตลาด โดยหาคาเฉลี่ย (x )  และ                    

คาสวนเบ่ียงเบนมาตรฐาน () ในแตละขอคําถาม และใหคะแนน
โดยแบงเปน 5 ระดับ ดังนี ้
 มีผลตอการพัฒนามากที่สุด ให  5  คะแนน 
 มีผลตอการพัฒนามาก  ให  4  คะแนน 
 มีผลตอการพัฒนาปานกลาง ให  3  คะแนน 
 มีผลตอการพัฒนานอย  ให  2  คะแนน 
 มีผลตอการพัฒนานอยที่สุด ให  1  คะแนน 

 แปลความหมายของคาเฉลี่ย (x ) โดยกําหนดเกณฑ
ระดับความคิดเห็นตามแนวของเบสท (Best, 1970 อางใน ดรุณ 
หาญตระกูล และคณะ, 2541 : 30) ดังนี้ 
 4.51 – 5.00  หมายถึง  มีผลตอการพัฒนามากที่สุด 
 3.51 – 4.50  หมายถึง  มีผลตอการพัฒนามาก 
 2.51 – 3.50  หมายถึง  มีผลตอการพัฒนาปานกลาง 
 1.51 – 2.50  หมายถึง  มีผลตอการพัฒนานอย 
 1.00 – 1.50  หมายถึง  มีผลตอการพัฒนานอยที่สุด 

  3) การวิเคราะหผลการพัฒนา โดยหาคาเฉลี่ย (x ) 

และคาสวนเบ่ียงเบนมาตรฐาน () ในแตละขอคําถาม และให
คะแนนโดยแบงเปน 5 ระดับ ดังนี ้
 มีผลสัมฤทธิ์ของกิจกรรมมากที่สุด   ให  5  คะแนน 
 มีผลสัมฤทธิ์ของกิจกรรมมาก   ให  4  คะแนน 
 มีผลสัมฤทธิ์ของกิจกรรมปานกลาง  ให  3  คะแนน 
 มีผลสัมฤทธิ์ของกิจกรรมนอย   ให  2  คะแนน 
 มีผลสัมฤทธิ์ของกิจกรรมนอยที่สุด   ให  1  คะแนน 
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 แปลความหมายของคาเฉลี่ย (x ) โดยกําหนดเกณฑ
ระดับความคิดเห็นตามแนวของเบสท (Best, 1970 อางใน ดรุณ 
หาญตระกูล และคณะ, 2541) ดังนี้ 
 4.51 – 5.00   หมายถึง  มีผลสัมฤทธิ์ของกิจกรรม            
มากที่สุด 
 3.51 – 4.50  หมายถึง   มีผลสัมฤทธิ์ของกิจกรรมมาก 
 2.51 – 3.50  หมายถึง   มี ผ ลสั ม ฤ ท ธิ์ ข อ ง กิ จกรร ม           
ปานกลาง 
 1.51 – 2.50  หมายถึง   มีผลสัมฤทธิ์ของกิจกรรมนอย 
 1.00 – 1.50  หมายถึง   มี ผ ลสั ม ฤ ท ธิ์ ข อ ง กิ จกรร ม          
นอยที่สุด 
 ขั้นตอนที่ 2 การวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพ จากการ
สังเกต สัมภาษณ สนทนากลุม ใชการวิเคราะหดวยวิธีการจําแนก
ประเภท เปรียบเทียบ และสรางขอสรุปแบบอุปนัย [8] 
 
4.5 สถิติที่ใชในการวิเคราะหขอมูล 
 4.5.1 คารอยละ 
 4.5.2คาเฉลี่ย 
 4.5.3 คาความเบ่ียงเบนมาตรฐาน 
 

5.  ผลการวิจัย  
5.1 ตอนที่ 1 ผลการวิเคราะหสภาพปญหาและความตองการใน
การพัฒนาการตลาดของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพร
ไทย 
 5.1.1 สถานภาพของผูตอบแบบสอบถาม 

จากสถานภาพของผูตอบแบบสอบถามพบวา อายุของ
สมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย สวนใหญ มีอายุ 40 ป 
ขึ้นไป คิดเปนรอยละ 80 และมีอายุระหวาง 36-40 ป คิดเปนรอย
ละ 20 วุฒิการศึกษาของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพร
ไทย มีวุฒิการศึกษาระดับประถมศึกษา คิดเปนรอยละ 100 
ประสบการณในการผลิตลอดชองของสมาชิกกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองสมุนไพรไทย มีประสบการณมากกวา 6 ป ขึ้นไป คิดเปน
รอยละ 100  

5.1.2 สภาพปจจัยและแนวทางการดําเนินงาน ที่มีผลตอ
การพัฒนาการตลาดของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพร
ไทย 

ปจจัยและแนวทางที่มีผลตอการพัฒนาการตลาดของ
สมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย ในภาพรวมและ            

สวนใหญอยูในระดับมาก (x = 3.58) โดยสมาชิกใหความสําคัญ
กับการรวมกลุมในระดับมากในประเด็นตาง ๆ ดังนี้ การดําเนินงาน
ของกลุม ความรวมมือภายในกลุม สัดสวนของสมาชิกที่รวมทํา
กิจกรรมตอสมาชิกทั้งหมด ความรวดเร็ว ในการรวมตัว ยอมรับใน
กฎกติกาของกลุม สมาชิกในกลุมมีความรูและความรับผิดชอบ เต็ม
ใจแบงปนขอมูลซ่ึงกันและกัน กิจกรรมตอบสนองความตองการของ
กลุม ประโยชนที่ไดรับจากกลุม ประโยชนที่ไดรับเทาเทียมกัน และ            
การไดรับการยอมรับเปนแหลงศึกษาดูงาน ซ่ึงมีคาเฉลี่ยที่เทากัน  

(x = 4.20) 
5.1.3 สถานภาพการดําเนินงานของสมาชิกกลุมแมบาน

ตอการพัฒนาการตลาดของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพร
ไทย 

 สมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยที่จัดตั้งขึ้น 
สามารถชวยในการพัฒนาดานรายไดมากที่สุด คิดเปนรอยละ 100
จุดประสงคของการเปนสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย 
เพ่ือพัฒนาคุณภาพชวีิตมากที่สุด คิดเปนรอยละ 60 และอ่ืน ๆ  คิด
เปนรอยละ 40 สมาชิกเขารวมเปนสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย ตั้งแตเร่ิมจัดตั้งกลุม คิดเปนรอยละ 100 สมาชิกกลุม
อาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย มีระยะเวลาการเปนสมาชิกระหวาง 
1-6 ป มากที่สุด คิดเปนรอยละ 60 และ 7-12 ป คิดเปนรอยละ 40 
วิธีการประชาสัมพันธเผยแพรผลิตภัณฑของกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย โดยการแสดงผลิตภัณฑ ในงานตาง ๆ คิดเปนรอยละ 
100 สมาชิกเห็นวาผูประสานงานกลุมฯ ควรมาจากการแตงตั้ง คิด
เปนรอยละ 100 เห็นวาควรมีกลุมอ่ืนๆ เพ่ือสรางศักยภาพของ
ชุมชน คิดเปนรอยละ 100 สมาชิกสวนใหญไมไดทํากิจกรรมอ่ืน ๆ 
รวมกันเลย นอกจากการผลิตลอดชองสมุนไพรไทย คิดเปนรอยละ 
60 และทําเปนบางคร้ัง คิดเปนรอยละ 40 สมาชิกเต็มใจทํากิจกรรม
รวมกัน  คิดเปนรอยละ 100 สมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย ไดตกลงรวมกันในการปฏิบัติตามกฎระเบียบที่ตกลง
รวมกันของสมาชิกอยางสม่ําเสมอ คิดเปนรอยละ 100 สมาชิกได
กําหนดเปาหมายและวัตถุประสงคโดยคํานึงถึงรายไดของสมาชิก 
คิดเปนรอยละ 100 มีการวางแผนการผลิตเพ่ือจําหนาย โดยใช
ขอมูล จากภูมิปญญาทองถิ่น คิดเปนรอยละ 100 ไมไดมีการ
ประเมินผลการผลิตในแตละคร้ัง คิดเปนรอยละ 100 
 สมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย ไมมี
แหลงขอมูลบริการแกสมาชิกและชุมชน คิดเปนรอยละ 100               
มีการประสานงานกับหนวยงานอ่ืนเปนบางคร้ัง คิดเปนรอยละ 100 
ชุมชนมี ส วนร ว ม กับกลุ มอาชี พผลิตลอดชอ งสมุนไพรไท ย           
เปนบางคร้ัง คิดเปนรอยละ 100 ตองการใหมีการสรางเครือขายใน
ชุมชนในลักษณะพัฒนาและฟนฟูอาชีพ คิดเปนรอยละ 100 สภาพ
สังคมทองถิ่นสวนใหญเอ้ือตอการพัฒนามาก คิดเปน รอยละ 60 
และเอ้ือตอการพัฒนานอย คิดเปนรอยละ 40  การเสริมสราง
ผลิตภัณฑของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย สวนใหญ
มาจากองคกรทองถิ่น คิดเปนรอยละ 100 การเรียนรูการผลิตหรือ
การทําลอดชองสมุนไพรไทยใหมีคุณภาพจากภูมิปญญาทองถิ่น คิด
เปนรอยละ 100 
 
5.2 ตอนที่ 2 ผลการจัดกิจกรรมการพัฒนาเพ่ือเสริมสรางความรู
ความสามารถดานการตลาด 

5.2.1 ผลการวิเคราะหความคิดเห็นเก่ียวกับการจัด
กิจกรรมการอบรมของกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยที่เขารับ
การสงเสริมความรูดานการตลาด 

ผูเขารับการสงเสริมความรูดานการตลาดสวนใหญ        
มีความคิดเห็นเก่ียวกับการจัดกิจกรรมการอบรมของกลุมอาชีพผลิต

ลอดชองสมุนไพรไทย อยู ในระดับมากที่ สุ ด  (x = 4 .68)           
ในประเด็นตาง ๆ ดังนี้ ความรูความเขาใจที่เพ่ิมขึ้นหลังการเขารวม

กิจกรรม (x = 5) รูปแบบเนื้อหาของกิจกรรมนาสนใจและ

เหมาะสมกับการนําไปพัฒนากิจกรรมการตลาดตอไป (x = 5) 

วิทยากรหรือผูเชี่ยวชาญมีความรูความสามารถดี (x = 5) ความพึง

พอใจ ในการเขารวมกิจกรรม (x = 5) ความรูที่ไดจากการเขารวม

กิจกรรมสามารถนําไปใชในการพัฒนาอาชีพไดเปนอยางดี (x = 5) 

อยากใหมีการจัดกิจกรรมเชนนี้ อีกในโอกาสตอไป (x = 5)            
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สื่อและวัสดุอุปกรณประกอบการดําเนินกิจกรรมมีความเหมาะสม 

(x = 4.60) สถานที่ที่ใชในการจัดกิจกรรมมีความเหมาะสม (x = 

4.60) ยกเวน เอกสารที่ใชประกอบกิจกรรมมีความเหมาะสม (x = 
4.20) มีคาเฉลี่ยอยูในระดับมาก และระยะเวลาในการเขารวม

กิจกรรมมีความเหมาะสม มีคาเฉลี่ยอยูในระดับปานกลาง (x = 
3.40) 
 5.2.2 ผลการวิเคราะหความคิดเห็นเก่ียวกับการพัฒนา
ความรูดานการตลาดของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพร
ไทย 
 พบวา การพัฒนาความรูดานการตลาดของสมาชิกกลุม
อาชีพลอดชองสมุนไพรไทย โดยภาพรวมสมาชิกไดรับการพัฒนา

ความรู อยูในระดับมากที่สุด (x = 4.75) เมื่อพิจารณาในรายได 
พบวา ดานการผลิตผลิตภัณฑ พบวา สมาชิกไดรับการพัฒนาความรู 

ในภาพรวมอยูในระดับมากที่สุด (x = 4.70) ในประเด็นตาง ๆ 

ดังนี้ การวิเคราะหถึงกลุมเปาหมายของผลิตภัณฑ (x = 5)      

การบรรจุหีบหอตรงตามความตองการของกลุมผูบริโภค (x = 

4.80) และการนําสินคามาดัดแปลงเปนของฝาก (x = 4.60) 
ยกเวน การผลิตสินคาสูตลาด OTOP ไดรับความรูจากการพัฒนาอยู

ในระดับมาก (x = 4.40) ดานการตั้งราคาจําหนาย พบวา สมาชิก

ไดรับการพัฒนาความรู ในภาพรวมอยูในระดับมาก (x = 4.45)           

ในประเด็นตาง ๆ ดังนี้ การกําหนดราคาแบบตักตวง (x = 4.20) 

และการใหสัดสวน (x = 4.40) ยกเวน การกําหนดราคาจําหนาย 
และการกําหนดราคาแบบเจาะตลาด มีคาเฉลี่ยอยูในระดับมากที่สุด 

(x = 4.60) ดานการจัดจําหนาย พบวา สมาชิกไดรับการพัฒนา
ความรู ทั้งในภาพรวมและรายขอทุกขอ อยูในระดับมากที่สุดทุกขอ 

(x = 4.95) ในประเด็นตาง ๆ ดังนี้ การเลือกทําเลที่ตั้ง และ            

การจําหนายโดยใชพอคาคนกลางการฝากขาย (x = 5) และ        

การนําสินคาขึ้นสู OTOP (x = 4.80) ดานการสงเสริมการตลาด 
พบวา สมาชิกไดรับการพัฒนาความรู ทั้งในภาพรวมและรายขอ   

ทุกขอ อยูในระดับมากที่สุดทุกขอ (x = 4.90) ในประเด็นตาง ๆ 
ดังนี้ การสรางทัศนคติใหผูบริโภคสนใจในสินคาการติดตอกับ         

สื่อทองถิ่นเพ่ือการโฆษณา การใหขอมูลเก่ียวกับสินคา (x = 5) 
และการจัดแสดงสินคาตามงานแสดงสินคาชุมชนและงานสินคา 

OTOP (x = 4.60) 
 5.2.3 ผลการวิเคราะหความคิดเห็นเก่ียวกับการนํา
ความรูที่ไดจากการพัฒนาไปใชใหเปนประโยชนในการประกอบ
กิจกรรม 
 สมาชิกกลุมอาชีพลอดชองสมุนไพรไทยนําความรูที่ได
จากการพัฒนาไปใชให เปนประโยชนในการประกอบกิจกรรม              

ในภาพรวมอยูในระดับมากที่สุด (x = 4.70) เมื่อพิจารณาในราย
ดาน พบวา ดานการผลิตผลิตภัณฑ พบวา สมาชิกนําความรูไปใช

ประโยชน ในภาพรวมและรายขอทุกขอ อยูในระดับมากที่สุด (x = 
4.80) โดยการวิเคราะหถึงกลุมเปาหมายของผลิตภัณฑ การบรรจุ
หีบหอตรงตามความตองการของกลุมผูบริโภค การนําสินคามา

ดัดแปลงเปนของฝาก และการผลิตสินคาสูตลาด OTOP (x          
= 4.80) ดานการตั้งราคาจําหนาย พบวา สมาชิกนําความรูไปใช

ประโยชน ในภาพรวมและรายขอทุกขอ อยูในระดับมาก (x    = 
4.20) โดยการกําหนดราคาจําหนาย การกําหนดราคาแบบเจาะ

ตลาด การกําหนดราคาแบบตักตวง และการใหสัดสวน (x     = 
4.20)  ดานการจัดจําหนาย พบวา สมาชิกนําความรูไปใชประโยชน 

ในภาพรวมและรายขอทุกขอ อยูในระดับมากที่สุด (x = 4.90) 
โดยการเลือกทําเลที่ตั้ง การจําหนายโดยใชพอคาคนกลาง การฝาก

ขาย (x = 5) และการนําสินคาขึ้นสู OTOP (x = 4.60) ดานการ
สงเสริมการตลาด พบวา สมาชิกนําความรูไปใชประโยชน ใน

ภาพรวมและ รายขอทุกขอ อยูในระดับมากที่สุด (x = 4.90) โดย
การสรางทัศนคติใหผูบริโภคสนใจในสินคา การติดตอกับสื่อทองถิ่น

เพ่ือการโฆษณา (x = 4.80) การใหขอมูลเก่ียวกับสินคา และการ

จัดแสดงสินคาตามงานแสดงสินคาชุมชนและงานสินคา OTOP (x 
= 5) 
 

6. การอภิปรายผล 
 6.1 ผลการศึกษาสถานภาพของสมาชิกกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองสมุนไพร อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย พบวา สวนใหญ    
มีอายุ โดย เฉลี่ ยอยู ใน เกณฑที่ สูงคือ  อายุ  40 ปขึ้ น ไป ซ่ึ งมี           
วุฒิการศึกษาในระดับประถมศึกษา และมีประสบการณในการผลิต
ลอดชองสมุนไพรไทยมาเปนระยะเวลายาวนานกวา 6 ปขึ้นไป      
ซ่ึงแสดงใหเห็นวา สมาชิกสวนใหญมีความรูความสามารถและ            
ความชํานาญการผลิตลอดชองสมุนไพรมายาวนาน ซ่ึงนาจะมี           
การพัฒนาความรูดานการตลาดใหเพ่ิมขึ้น กิจกรรมที่จัดอบรมขึ้น
ควรสอดคลองกับสภาพของสมาชิก เชน เปนกิจกรรมที่ไมยุงยาก
หรือซับซอน ในเชิงวิชาการมากนัก เนนใหสมาชิกได เขามา              
มีสวนรวมในการแสดงความคิดเห็นและฝกปฏิบัติจริง ควรมีการนํา
ประสบการณทีม่ีอยูมาจัดระบบระเบียบและใชใหเกิดประโยชนกับ
กลุมสมาชิกอยางทั่วถึงตอไป  
 6.2  ผลการศึกษ าสภาพปจ จัยและแนวทา งกา ร
ดําเนินงานที่มีผลตอการพัฒนาการตลาดของกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองสมุนไพรไทย อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย พบวา สมาชิก
ใหความสําคัญในการรวมกลุมอยูในระดบัมาก ไดแก การดําเนินงาน
ของกลุม ความรวมมือภายในกลุม สัดสวนของสมาชิกที่รวมทํา
กิจกรรมตอสมาชิกทั้งหมด ความรวดเร็วในการรวมตัว ยอมรับในกฏ
กติกาของกลุม สมาชิกในกลุมมีความรูและความรับผิดชอบ เต็มใจ
แบงปนขอมูลซ่ึงกันและกัน กิจกรรมตอบสนองความตองการของ
กลุม ประโยชนที่ไดรับจากกลุม ประโยชนที่ไดรับเทาเทียมกัน และ
การไดรับการยอมรับเปนแหลงศึกษาดูงาน ผลจากการศึกษาทําให
ทราบสภาพการดําเนินงานของกลุม โดยสมาชิกใหความสําคัญ
เก่ียวกับกิจกรรมภายในของสมาชิกกลุมมากกวาการวางแผนการ
ผลิต การตลาด และการจําหนายซ่ึงพบวา อยูในระดับนอยที่สุด 

6.3 ผลการศึกษาสถานภาพการดําเนินงานของสมาชิก
กลุมแมบานตอการพัฒนาการดานการตลาดของกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองสมุนไพรไทย อําเภอคีรีมาศจังหวัดสุโขทัย พบวา สมาชิก
กลุมมีความเขมแข็ง เห็นไดจากการเขามามีสวนรวมในการเปน
สมาชิกกลุมตั้งแตเร่ิมจัดตั้งกลุม โดยมีเปาหมายและวัตถุประสงค
การดําเนินงานชัดเจน มีการดําเนินงานจากการแสดงผลิตภัณฑ    
ในงานตางๆ สามารถเพ่ิมรายไดและพัฒนาคุณภาพชีวิตดีขึ้น 
สมาชิกมีการปฏิบัติตามกฎระเบียบสม่ําเสมอมีการวางแผนการผลิต
หรือการทําลอดชองสมุนไพรไทย และเรียนรูการจัดจําหนายจาก 
ภูมิปญญาทองถิ่น จึงไมมีการประเมินผลของการผลิต อาจเนื่องจาก
ขาดแคลนแหลงขอมูลบริการและไมมีหนวยงานอ่ืนเขามาชวยเหลือ
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อยางจริงจัง ทั้งๆที่ สมาชิกเคยเต็มใจในการทํากิจกรรมอ่ืนๆ รวมกัน
เปนอยางดี นอกจากนั้นสมาชิกกลุมเห็นวา ชุมชนมีศักยภาพ
เพียงพอในการสรางเครือขายในชุมชน เพ่ือเปนการพัฒนาและฟนฟู
อาชีพตางๆของชุมชน เนื่องจากมีองคกรทองถิ่นใหการสงเสริม  
ดานผลิตภัณฑที่เอ้ือตอการพัฒนากลุมเปนอยางมาก 
 6.4 ผลการศึกษาความคิดเห็นเก่ียวกับการจัดกิจกรรม
การอบรมของกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย ที่รับการสงเสริม
ความรูดานการตลาด อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย พบวา สวนใหญ
อยูในระดับมากที่สุด อาจเปนเพราะผูวิจัยไดมีการศึกษาสภาพ
ปญหาและความตองการของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทยกอน จึงทําใหสามารถจัดกิจกรรมอบรมไดเหมาะสม
ตรงกับความรูความสามารถและสอดคลองกับความตองการของ
สมาชิกไดเปนอยางดี เนื่องจากสมาชิกกลุมฯเห็นวา การจัดการที่ดี
เปนกระบวนการที่สําคัญในการที่จะทําใหงานประสบความสําเร็จ  
อยูไดนาน (ธงชัย สันติวงษ. 2531 : 4) [9] สมาชิกจึงตองมีความรู     
ในการจัดการของกลุมฯ ที่มีประสิทธิภาพ สมาชิกกลุมอาชีพ
ลอดชองสมุนไพรไทยจึงมีความคิดเห็นเก่ียวกับกิจกรรมอบรมอยูใน
ระดับมากที่สุด  
 6.5 ผลการศึกษาความคิดเห็นเก่ียวกับการพัฒนาความรู
ดานการตลอดและการนําความรูไปใชใหเปนประโยชนในการ
ประกอบกิจกรรมของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย 
อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัย พบวา สมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย สวนใหญไดรับการพัฒนาความรูดานการตลาดและ
สามารถนําไปใชใหเปนประโยชนในการประกอบกิจกรรมอยูใน
ระดับมากที่สุด ซ่ึงแสดงใหเห็นไดวา สมาชิกกลุมฯ มีความตองการ
ในการพัฒนาศักยภาพของตนเองเพ่ิมขึ้นเร่ือยๆ ซ่ึงจากการศึกษา
สภาพปญหาและความตอ งการของสมาชิ กกลุ มฯ  พบว า              
มีความตั้งใจจริงในการดําเนินงานของกลุม ซ่ึงการพัฒนาองคกรใหมี
ความเขมแข็งนั้น จําเปนตองเรียนรูในดานการบริหารและ       การ
จัดการที่เหมาะสม [6]  เมื่อพิจารณาในรายดานตางๆ มีรายละเอียด
ดังนี้ 
 ดานการผลิตผลิตภัณฑ พบวา สมาชิกกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองสมุนไพรไทย ไดรับการพัฒนาความรูและความสามารถ
นําไปใชใหเปนประโยชนในการประกอบกิจกรรม อยูในระดับ    
มากที่สุด อาจเปนเพราะการอบรมความรูในดานการผลิตผลิตภัณฑ
ตรงกับความตองการของสมาชิก สามารถนําไปใชประโยชนได   
มากที่สุด เนื่องจากทําใหสมาชิกฯ มีความรูในการพัฒนาผลิตภัณฑ
ใหมีคุณภาพในดานรูปลักษณของผลิตภัณฑ นับเปนการเพ่ิมมูลคา
ของสินคาในทองถิ่นใหสามารถนําไปแขงขันสูตลาดสินคา OTOP ได  
 ดานการตั้งราคาจําหนายพบวา สมาชิกกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองสมุนไพรไทยไดรับการพัฒนาความรูและสามารถนําไปใช  
ใหเปนประโยชนในการประกอบกิจกรรม อยูในระดับมาก อาจเปน
เพราะสมาชิกฯ เห็นวาการกําหนดหรือตั้งราคาจําหนาย เปนกลไก
สําคัญที่แสดงถึงความอยูรอดของกลุมฯ ผลกําไรที่สมาชิกฯไดรับ
จากการผลิตลอดชองสมุนไพรไทยตองไมทําใหกลุมขาดทุนและ    
ยังสงผลใหมีคุณภาพชีวิตที่ดีขึ้นอีกดวย แตเนื่องจากความรูในเร่ือง
ของการตั้งราคาจําหนายเปนเร่ืองที่ลึกซ้ึง ตองใชความรูหลายดาน
มาประกอบ อาจยุงยากและซับซอนเกินไป สําหรับสมาชิก จึงให
ความสําคัญของการพัฒนาความรูดานการตลาดเปนอันดับสุดทาย 
แตก็ยังใหความสําคัญในการนําประโยชนในการประกอบกิจกรรม
อยูในระดับมาก  

 ดานการจัดจําหนายพบวา สมาชิกกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองสมุนไพรไทยไดรับการพัฒนาความรูและสามารถนําไปใช   
ใหเปนประโยชนดานการประกอบกิจกรรมอยูในระดับมากที่สุด  
อาจเปนเพราะสมาชิกเห็นความสําคัญของความรูดานการจัด
จําหนาย ซ่ึงเปนกระบวนการบริหารชองทางการจัดจําหนายหรือ
การกระจายตัวสินคาออกสูตลาดเพ่ือตอบสนองความตองการของ
ลูกคา (วรรธนา วจีกาญจนะ. 2547: 18) เชน ความรูเร่ืองการเลือก
ทําเลที่ตั้ง การจําหนาย โดยใชพอคาคนกลาง การฝากขาย และ 
การนําสินคาขึ้นสู OTOP สิ่งเหลานี้เปนขอมูลเบ้ืองตนที่กลุม 
สมาชิกฯ ควรทราบเพ่ือใหเกิดความรูความเขาใจในการดําเนินงาน
ใหถูกตอง สมาชิกฯ จึงใหความสําคัญในดานการจัดจําหนายอยูใน
ระดับมากที่สุด [10] 

ดานการสงเสริมการตลาดพบวา สมาชิกกลุมอาชีพผลิต
ลอดชองสมุนไพรไทย ไดรับการพัฒนาความรูและสามารถนําไปใช
ใหเกิดประโยชนในการประกอบกิจกรรม อยูในระดับมากที่สุด   
อาจเปนเพราะสมาชิกฯ เห็นความสําคัญและเขาใจจุดประสงค
ตลอดจนวิธีดําเนินการสงเสริมการตลาดเพ่ือใหผูซ้ือเกิดความเชื่อถือ 
เชื่อมั่น และมีความตองการใหสินคาเพ่ิมมากขึ้น โดยใชวิธีการ
โฆษณา การใหขาวและการประชาสัมพันธ การจัดแสดงสินคา   
ตามงานแสดงสินคาชุมชนและงานแสดงสินคา OTOP ซ่ึงการ
ดําเนินการเหลานี้สมาชิกกลุม ยังไมเคยปฏิบัติจริงจังและเปนระบบ
การสงเสริมความรูดานการโฆษณาและการประชาสัมพันธดังกลาว 
จึงทําใหสมาชิกไดรับรูและสามารถนําไปใชใหเปนประโยชนในการ
ประกอบกิจกรรมอยูในระดับมากที่สุด [7] 
 

7. สรุปและขอเสนอแนะ 
7.1 สรุปผล 
 7.1.1  ผ ล ก า ร วิ เ ค ร า ะ ห ข อ มู ล ส ภ า ป ญ ห า แ ล ะ         
ความตองการในการพัฒนาการตลาดของกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย 
 1)  สถานภาพของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย พบวา สวนใหญมีอายุระหวาง 36-40 ป สมาชิก
ทั้งหมดมีการศึกษาระดับประถมศึกษา และมีประสบการณในการ
ผลิตลอดชองมากกวา 6 ปขึ้นไป 
 2) สภาพปจจัยและแนวทางการดําเนินงานที่มีผลตอ 
การพัฒนาการตลาดของกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย พบวา 
ในภาพรวมและสวนใหญ อยูในระดับมาก ในประเด็นตางๆดังนี้  
การดําเนินงานของกลุม ความรวมมือภายในกลุม สัดสวนของ
สมาชิกที่รวมทํากิจกรรมตอสมาชิกทั้งหมด ความรวดเร็วในการ
รวมตัว ยอมรับในกฎกติกาของกลุม สมาชิกในกลุมมีความรูและ
ความรับผิดชอบ เต็มใจแบงปนขอมูลซ่ึงกันและกัน กิจกรรม
ตอบสนองความตองการของกลุมประโยชนที่ ได รับจากกลุม 
ประโยชนที่ไดรับเทาเทียมกัน การไดรับการยอมรับเปนแหลงศึกษา
ดูงาน 
 3) สถานภาพการดําเนินงานของสมาชิกกลุมแมบาน  
ตอการพัฒนาการตลาดของกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย 
พบวา กลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยที่จัดขึ้นสามารถชวย   
ในการพัฒนาดานรายไดมากที่สุด โดยสวนใหญมีจุดประสงคของ
การเปนสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยเพ่ือพัฒนา
คุณภาพชีวิต ซ่ึงทั้งหมดเปนสมาชิกตั้งแตเร่ิมจัดตั้งกลุมโดยสวนใหญ
มีระยะเวลาการเปนสมาชิกระหวาง 1-6 ป มีวิธีการประชาสัมพันธ
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เผยแพรผลิตภัณฑของกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยจากการ
แสดงผลิตภัณฑในงานตางๆ สมาชิกมีความเห็นวาผูประสานงาน
กลุมควรจะมาจากการแตงตั้งและควรมีกลุมอ่ืนๆเพ่ือสรางศักยภาพ
ของชุมชน สมาชิกสวนใหญไมไดทํากิจกรรมอ่ืนๆ รวมกันเลย 
นอกจากการผลิตลอดชองสมุนไพรไทย สมาชิกสวนใหญก็มีความ
เต็มใจในการทํากิจกรรมรวมกัน สมาชิกกลุมมีการตกลงรวมกันใน
การปฏิบัติตามกฎระเบียบที่ตกลงรวมกันของสมาชิกอยางสม่ําเสมอ 
มีการกําหนดเปาหมายและวัตถุประสงคโดยคํานึงถึงรายไดของ
สมาชิก มีการวางแผนการผลิตเพ่ือจําหนายโดยใชขอมูลจากภูมิ
ปญญาทองถิ่นสมาชิกกลุมไมไดมีการประเมินผลผลิตในแตละคร้ัง 
และสมาชิกไมมีแหลงขอมูลบริการแกสมาชิกและชุมชน แตไดมีการ
ประสานงานกับหนวยงานอ่ืนเปนบางาคร้ัง ชุมชนมีสวนรวมกับกลุม
อาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยเปนบางคร้ัง ซ่ึงสมาชิกตองการใหมี
การสรางเครือขายในชุมชนลักษณะพัฒนาและฟนฟูอาชีพ สมาชิก
สวนใหญเห็นวา สภาพสังคมทองถิ่นสวนใหญ เอ้ือตอการพัฒนามาก 
การเสริมสรางผลิตภัณฑของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย สวนใหญมาจากองคกรทองถิ่น  โดยสมาชิกมีการ
เรียนรูการผลิตหรือการทําลอดชองสมุนไพรไทย  ใหมีคุณภาพจาก
ภูมิปญญาทองถิ่น  
 7.1.2 ผลการจัดกิจกรรมการพัฒนาเพ่ือเสริมสราง
ความรูความสามารถดานการตลาด 

1) ความคิดเห็นเก่ียวกับการจัดกิจกรรมการอบรมของ
กลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย ที่เขารับการสงเสริมความรู
ดานการตลาด พบวา ผูเขารับการสงเสริมความรูดานการตลาด  
สวนใหญมีความคิดเห็นเก่ียวกับการจัดกิจกรรมการอบรมของ   
กลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย ในภาพรวมอยู ในระดับ     
มากที่สุด ในประเด็นตางๆ ดังนี้ ความรูความเขาใจที่เพ่ิมขึ้นหลังการ
เขารวมกิจกรรม รูปแบบเนื้อหาของกิจกรรมนาสนใจและเหมาะสม
กับการนําไปพัฒนากิจกรรมการตลาดตอไป วิทยากร หรือ
ผูเชี่ยวชาญมีความรูความสามารถดี ความพึงพอใจในการเขารวม
กิจกรรม ความรูที่ไดจากการเขารวมกิจกรรมสามารถนําไปใชในการ
พัฒนาอาชีพได เปนอยางดี อยากใหมีการจัดกิจกรรมเชนนี้อีก      
ในโอกาสตอไป สื่อและวัสดุอุปกรณประกอบการดําเนินกิจกรรมมี
ความเหมาะสม และสถานที่ที่ใชในการจัดกิจกรรมมีความเหมาะสม  
 2) ความคิดเห็นเก่ียวกับการพัฒนาความรูดานการตลาด
ของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยพบวา ในภาพรวม
อยูในระดับมากที่สุด โดยดานการผลิต ผลิตภัณฑสวนใหญไดรับ 
การพัฒนาความรูอยู ในระดับมากที่สุด คือ การวิ เคราะหถึง
กลุมเปาหมายของผลิตภัณฑ การบรรจุหีบหอตรงตามความตองการ
ของกลุมผูบริโภค และการนําสินคามาดันแปลงเปนของฝาก ดาน
การตั้งราคาจําหนาย สมาชิกสวนใหญไดรับการพัฒนาความรู      
ในระดับมากคือ การกําหนดราคาแบบตักตวง และการใหสัดสวน
ดานการจัดจําหนาย สมาชิกไดรับการพัฒนาความรูอยูในระดับ  
มากที่สุดคือ การเลือกทําเลที่ตั้ง การจําหนายโดยใชพอคาคนกลาง 
การฝากขาย และการนําสินคาขึ้นสู  OTOP ดานการสง เสริม
การตลาด สมาชิกไดรับการพัฒนาความรูอยูในระดับมากที่สุด คือ 
การสรางทัศนคติใหผูบริโภคสนใจในสินคา การติดตอกับสื่อทองถิ่น
เพ่ือการโฆษณา การใหขอมูลเก่ียวกับสินคา และการจัดแสดงสินคา
ตามงานแสดงสินคาชุมชนและงานแสดงสินคา OTOP สวนดาน 
การตั้งราคาจําหนาย สมาชิกสามารถนําความรูที่ไดจากการพัฒนา
ไปใชใหเปนประโยชนในการประกอบกิจกรรมในระดับมาก ไดแก 

การกําหนดราคาจําหนาย การกําหนดราคาแบบเจาะตลาด       
การกําหนดราคาแบบตักตวง และการใหสวนลด 
 
7.2 ขอเสนอแนะ 
 ขอเสนอแนะการวิจัย ผูวิจัยพบวา งานวิจัยชิ้นนี้นั้น     
มีความสอดคลองกับแนวคิดและทฤษฎีที่เก่ียวของ ซ่ึงสุดทายแลว
เปนผลการวิจัยที่สามารถเปนแนวทางในการแกไขหรือพัฒนาความรู
ดานการตลาดใหแกกลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ ง 
อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัยได นอกจากนี้ ยังสามารถนําไปใช    
ในการพัฒนากลุมผูผลิตที่มีบริบทใกลเคียงกันไดอีกดวย  
 สําหรับปญหาและอุปสรรคในดานการวิ จัย พบวา    
การนัดกลุมชาวบานเพ่ือทําการสัมภาษณและเก็บขอมูลยังเปน
อุปสรรคเนื่องจากพ้ืนที่ ไมใชพ้ืนที่ที่ผูวิจัยชํานาญ และยังมีอุปสรรค
ในเร่ืองของระดับภาษาเมื่อตองมีการสื่อสารไปยังกลุมประชากรและ
ผูใหขอมูลหลัก จึงตองมีการปรับระดับภาษาใหมีความเหมาะสม 
เมื่อตองทําการสื่อสารไปยังกลุมประชากรและผูใหขอมูลหลัก 
 ในดานของขอเสนอแนะเพ่ือการพัฒนา ผูวิจัยพบวา 
ขอมูลที่ไดจากการวิจัย ทายที่สุดแลวนั้น จะเปนขอมูลพ้ืนฐานเพราะ
ไดทําการสํารวจ สภาพปญหาและความตองการดานการตลาดของ
กลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัด
สุโขทัย และสามารถพัฒนาความรูดานการตลาดใหแกกลุมผูผลิต
ลอดชองไทยได เพราะคาสถิติที่วิเคราะหพบวา มีคาเฉลี่ยอยูใน
ระดับสูง หลังจากที่กลุมชาวบานไดรับการถายทอดความรู  
 

8. กิตติกรรมประกาศ 
งานวิจัยฉบับนี้สามารถดําเนินการสําเร็จลุลวงไปได

ดวยดี เพราะไดความชวยเหลือในหลายภาคสวน ทั้งคณะอาจารย  
ที่มีสวนเก่ียวของ  โดย เฉพาะผูทรงคุณวุฒิในการตรวจสอบ
แบบสอบถาม ผศ.อุไรวรรณ รักผกาวงศ อาจารยสุจิตรา เปลี่ยนดวง 
ผศ.สมศักดิ์ พงษเดช และ ผศ.บุษบา หินเธาว ตลอดจน อาจารย  
น้ําทิพย วงษประทีป ที่เปนวิทยากรใหความรูในดานผลิตภัณฑ
ลอดชองสมุนไพรและสูตรตางๆ ทั้งเจาหนาที่ของมหาวิทยาลัย   
ราชภัฏพิบูลสงครามที่สนับสนุนและอํานวยความสะดวก ตลอดจน 
กลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัด
สุโขทัย ที่ใหความรวมมือในการวิจัยจนกระทั่งเสร็จสิ้นกระบวนการ 
 สุดทายนี้  ผูวิจัยขอใหผลสัมเร็จในการคนควาและ     
การวิจัยคร้ังนี้ เปนประโยชนใหกับผูที่สนใจนําไปพัฒนาตลอดจน
เปนแนวทางสําหรับการวิจัยอ่ืนตอไป  
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         เทคนิคการทํางานของนักพัฒนา. กรุงเทพฯ :  
         สํานักงานกองทุนสนับสนุนการวิจัย. 
สํานักงานมาตรฐานอุดมศึกษา  ทบวงมหาวิทยาลัย. 
         2545. ชุดการเรียนรูดวยตนเอง  ชุดวิชาการ 
         จัดการธุรกิจชุมชน (Community Business  
         Management), หลักสูตรประกาศนียบัตร 
         บัณฑิตการจัดการและการประเมินโครงการตาม 

เผยแพรผลิตภัณฑของกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยจากการ
แสดงผลิตภัณฑในงานตางๆ สมาชิกมีความเห็นวาผูประสานงาน
กลุมควรจะมาจากการแตงตั้งและควรมีกลุมอ่ืนๆเพ่ือสรางศักยภาพ
ของชุมชน สมาชิกสวนใหญไมไดทํากิจกรรมอ่ืนๆ รวมกันเลย 
นอกจากการผลิตลอดชองสมุนไพรไทย สมาชิกสวนใหญก็มีความ
เต็มใจในการทํากิจกรรมรวมกัน สมาชิกกลุมมีการตกลงรวมกันใน
การปฏิบัติตามกฎระเบียบที่ตกลงรวมกันของสมาชิกอยางสม่ําเสมอ 
มีการกําหนดเปาหมายและวัตถุประสงคโดยคํานึงถึงรายไดของ
สมาชิก มีการวางแผนการผลิตเพ่ือจําหนายโดยใชขอมูลจากภูมิ
ปญญาทองถิ่นสมาชิกกลุมไมไดมีการประเมินผลผลิตในแตละคร้ัง 
และสมาชิกไมมีแหลงขอมูลบริการแกสมาชิกและชุมชน แตไดมีการ
ประสานงานกับหนวยงานอ่ืนเปนบางาคร้ัง ชุมชนมีสวนรวมกับกลุม
อาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยเปนบางคร้ัง ซ่ึงสมาชิกตองการใหมี
การสรางเครือขายในชุมชนลักษณะพัฒนาและฟนฟูอาชีพ สมาชิก
สวนใหญเห็นวา สภาพสังคมทองถิ่นสวนใหญ เอ้ือตอการพัฒนามาก 
การเสริมสรางผลิตภัณฑของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย สวนใหญมาจากองคกรทองถิ่น  โดยสมาชิกมีการ
เรียนรูการผลิตหรือการทําลอดชองสมุนไพรไทย  ใหมีคุณภาพจาก
ภูมิปญญาทองถิ่น  
 7.1.2 ผลการจัดกิจกรรมการพัฒนาเพ่ือเสริมสราง
ความรูความสามารถดานการตลาด 

1) ความคิดเห็นเก่ียวกับการจัดกิจกรรมการอบรมของ
กลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย ที่เขารับการสงเสริมความรู
ดานการตลาด พบวา ผูเขารับการสงเสริมความรูดานการตลาด  
สวนใหญมีความคิดเห็นเก่ียวกับการจัดกิจกรรมการอบรมของ   
กลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย ในภาพรวมอยู ในระดับ     
มากที่สุด ในประเด็นตางๆ ดังนี้ ความรูความเขาใจที่เพ่ิมขึ้นหลังการ
เขารวมกิจกรรม รูปแบบเนื้อหาของกิจกรรมนาสนใจและเหมาะสม
กับการนําไปพัฒนากิจกรรมการตลาดตอไป วิทยากร หรือ
ผูเชี่ยวชาญมีความรูความสามารถดี ความพึงพอใจในการเขารวม
กิจกรรม ความรูที่ไดจากการเขารวมกิจกรรมสามารถนําไปใชในการ
พัฒนาอาชีพได เปนอยางดี อยากใหมีการจัดกิจกรรมเชนนี้อีก      
ในโอกาสตอไป สื่อและวัสดุอุปกรณประกอบการดําเนินกิจกรรมมี
ความเหมาะสม และสถานที่ที่ใชในการจัดกิจกรรมมีความเหมาะสม  
 2) ความคิดเห็นเก่ียวกับการพัฒนาความรูดานการตลาด
ของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยพบวา ในภาพรวม
อยูในระดับมากที่สุด โดยดานการผลิต ผลิตภัณฑสวนใหญไดรับ 
การพัฒนาความรูอยู ในระดับมากที่สุด คือ การวิ เคราะหถึง
กลุมเปาหมายของผลิตภัณฑ การบรรจุหีบหอตรงตามความตองการ
ของกลุมผูบริโภค และการนําสินคามาดันแปลงเปนของฝาก ดาน
การตั้งราคาจําหนาย สมาชิกสวนใหญไดรับการพัฒนาความรู      
ในระดับมากคือ การกําหนดราคาแบบตักตวง และการใหสัดสวน
ดานการจัดจําหนาย สมาชิกไดรับการพัฒนาความรูอยูในระดับ  
มากที่สุดคือ การเลือกทําเลที่ตั้ง การจําหนายโดยใชพอคาคนกลาง 
การฝากขาย และการนําสินคาขึ้นสู  OTOP ดานการสง เสริม
การตลาด สมาชิกไดรับการพัฒนาความรูอยูในระดับมากที่สุด คือ 
การสรางทัศนคติใหผูบริโภคสนใจในสินคา การติดตอกับสื่อทองถิ่น
เพ่ือการโฆษณา การใหขอมูลเก่ียวกับสินคา และการจัดแสดงสินคา
ตามงานแสดงสินคาชุมชนและงานแสดงสินคา OTOP สวนดาน 
การตั้งราคาจําหนาย สมาชิกสามารถนําความรูที่ไดจากการพัฒนา
ไปใชใหเปนประโยชนในการประกอบกิจกรรมในระดับมาก ไดแก 

การกําหนดราคาจําหนาย การกําหนดราคาแบบเจาะตลาด       
การกําหนดราคาแบบตักตวง และการใหสวนลด 
 
7.2 ขอเสนอแนะ 
 ขอเสนอแนะการวิจัย ผูวิจัยพบวา งานวิจัยชิ้นนี้นั้น     
มีความสอดคลองกับแนวคิดและทฤษฎีที่เก่ียวของ ซ่ึงสุดทายแลว
เปนผลการวิจัยที่สามารถเปนแนวทางในการแกไขหรือพัฒนาความรู
ดานการตลาดใหแกกลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ ง 
อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัยได นอกจากนี้ ยังสามารถนําไปใช    
ในการพัฒนากลุมผูผลิตที่มีบริบทใกลเคียงกันไดอีกดวย  
 สําหรับปญหาและอุปสรรคในดานการวิ จัย พบวา    
การนัดกลุมชาวบานเพ่ือทําการสัมภาษณและเก็บขอมูลยังเปน
อุปสรรคเนื่องจากพ้ืนที่ ไมใชพ้ืนที่ที่ผูวิจัยชํานาญ และยังมีอุปสรรค
ในเร่ืองของระดับภาษาเมื่อตองมีการสื่อสารไปยังกลุมประชากรและ
ผูใหขอมูลหลัก จึงตองมีการปรับระดับภาษาใหมีความเหมาะสม 
เมื่อตองทําการสื่อสารไปยังกลุมประชากรและผูใหขอมูลหลัก 
 ในดานของขอเสนอแนะเพ่ือการพัฒนา ผูวิจัยพบวา 
ขอมูลที่ไดจากการวิจัย ทายที่สุดแลวนั้น จะเปนขอมูลพ้ืนฐานเพราะ
ไดทําการสํารวจ สภาพปญหาและความตองการดานการตลาดของ
กลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัด
สุโขทัย และสามารถพัฒนาความรูดานการตลาดใหแกกลุมผูผลิต
ลอดชองไทยได เพราะคาสถิติที่วิเคราะหพบวา มีคาเฉลี่ยอยูใน
ระดับสูง หลังจากที่กลุมชาวบานไดรับการถายทอดความรู  
 

8. กิตติกรรมประกาศ 
งานวิจัยฉบับนี้สามารถดําเนินการสําเร็จลุลวงไปได

ดวยดี เพราะไดความชวยเหลือในหลายภาคสวน ทั้งคณะอาจารย  
ที่มีสวนเก่ียวของ  โดย เฉพาะผูทรงคุณวุฒิในการตรวจสอบ
แบบสอบถาม ผศ.อุไรวรรณ รักผกาวงศ อาจารยสุจิตรา เปลี่ยนดวง 
ผศ.สมศักดิ์ พงษเดช และ ผศ.บุษบา หินเธาว ตลอดจน อาจารย  
น้ําทิพย วงษประทีป ที่เปนวิทยากรใหความรูในดานผลิตภัณฑ
ลอดชองสมุนไพรและสูตรตางๆ ทั้งเจาหนาที่ของมหาวิทยาลัย   
ราชภัฏพิบูลสงครามที่สนับสนุนและอํานวยความสะดวก ตลอดจน 
กลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัด
สุโขทัย ที่ใหความรวมมือในการวิจัยจนกระทั่งเสร็จสิ้นกระบวนการ 
 สุดทายนี้  ผูวิจัยขอใหผลสัมเร็จในการคนควาและ     
การวิจัยคร้ังนี้ เปนประโยชนใหกับผูที่สนใจนําไปพัฒนาตลอดจน
เปนแนวทางสําหรับการวิจัยอ่ืนตอไป  

 
9. เอกสารอางอิง 
เกรียงศักดิ์  เจริญวงศศักดิ.์ 2543. คนควาคนคิด : 
         กรอบความคิดวาระการวิจัยแหงชาต.ิ กรุงเทพฯ   
         : บริษัท  ซัคเซสมีเดีย  จํากัด. 
ปาริชาติ  วลัยเสถียร  และคณะ. 2543. กระบวนการและ 
         เทคนิคการทํางานของนักพัฒนา. กรุงเทพฯ :  
         สํานักงานกองทุนสนับสนุนการวิจัย. 
สํานักงานมาตรฐานอุดมศึกษา  ทบวงมหาวิทยาลัย. 
         2545. ชุดการเรียนรูดวยตนเอง  ชุดวิชาการ 
         จัดการธุรกิจชุมชน (Community Business  
         Management), หลักสูตรประกาศนียบัตร 
         บัณฑิตการจัดการและการประเมินโครงการตาม 

เผยแพรผลิตภัณฑของกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยจากการ
แสดงผลิตภัณฑในงานตางๆ สมาชิกมีความเห็นวาผูประสานงาน
กลุมควรจะมาจากการแตงตั้งและควรมีกลุมอ่ืนๆเพ่ือสรางศักยภาพ
ของชุมชน สมาชิกสวนใหญไมไดทํากิจกรรมอ่ืนๆ รวมกันเลย 
นอกจากการผลิตลอดชองสมุนไพรไทย สมาชิกสวนใหญก็มีความ
เต็มใจในการทํากิจกรรมรวมกัน สมาชิกกลุมมีการตกลงรวมกันใน
การปฏิบัติตามกฎระเบียบที่ตกลงรวมกันของสมาชิกอยางสม่ําเสมอ 
มีการกําหนดเปาหมายและวัตถุประสงคโดยคํานึงถึงรายไดของ
สมาชิก มีการวางแผนการผลิตเพ่ือจําหนายโดยใชขอมูลจากภูมิ
ปญญาทองถิ่นสมาชิกกลุมไมไดมีการประเมินผลผลิตในแตละคร้ัง 
และสมาชิกไมมีแหลงขอมูลบริการแกสมาชิกและชุมชน แตไดมีการ
ประสานงานกับหนวยงานอ่ืนเปนบางาคร้ัง ชุมชนมีสวนรวมกับกลุม
อาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยเปนบางคร้ัง ซ่ึงสมาชิกตองการใหมี
การสรางเครือขายในชุมชนลักษณะพัฒนาและฟนฟูอาชีพ สมาชิก
สวนใหญเห็นวา สภาพสังคมทองถิ่นสวนใหญ เอ้ือตอการพัฒนามาก 
การเสริมสรางผลิตภัณฑของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชอง
สมุนไพรไทย สวนใหญมาจากองคกรทองถิ่น  โดยสมาชิกมีการ
เรียนรูการผลิตหรือการทําลอดชองสมุนไพรไทย  ใหมีคุณภาพจาก
ภูมิปญญาทองถิ่น  
 7.1.2 ผลการจัดกิจกรรมการพัฒนาเพ่ือเสริมสราง
ความรูความสามารถดานการตลาด 

1) ความคิดเห็นเก่ียวกับการจัดกิจกรรมการอบรมของ
กลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย ที่เขารับการสงเสริมความรู
ดานการตลาด พบวา ผูเขารับการสงเสริมความรูดานการตลาด  
สวนใหญมีความคิดเห็นเก่ียวกับการจัดกิจกรรมการอบรมของ   
กลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทย ในภาพรวมอยู ในระดับ     
มากที่สุด ในประเด็นตางๆ ดังนี้ ความรูความเขาใจที่เพ่ิมขึ้นหลังการ
เขารวมกิจกรรม รูปแบบเนื้อหาของกิจกรรมนาสนใจและเหมาะสม
กับการนําไปพัฒนากิจกรรมการตลาดตอไป วิทยากร หรือ
ผูเชี่ยวชาญมีความรูความสามารถดี ความพึงพอใจในการเขารวม
กิจกรรม ความรูที่ไดจากการเขารวมกิจกรรมสามารถนําไปใชในการ
พัฒนาอาชีพได เปนอยางดี อยากใหมีการจัดกิจกรรมเชนนี้อีก      
ในโอกาสตอไป สื่อและวัสดุอุปกรณประกอบการดําเนินกิจกรรมมี
ความเหมาะสม และสถานที่ที่ใชในการจัดกิจกรรมมีความเหมาะสม  
 2) ความคิดเห็นเก่ียวกับการพัฒนาความรูดานการตลาด
ของสมาชิกกลุมอาชีพผลิตลอดชองสมุนไพรไทยพบวา ในภาพรวม
อยูในระดับมากที่สุด โดยดานการผลิต ผลิตภัณฑสวนใหญไดรับ 
การพัฒนาความรูอยู ในระดับมากที่สุด คือ การวิ เคราะหถึง
กลุมเปาหมายของผลิตภัณฑ การบรรจุหีบหอตรงตามความตองการ
ของกลุมผูบริโภค และการนําสินคามาดันแปลงเปนของฝาก ดาน
การตั้งราคาจําหนาย สมาชิกสวนใหญไดรับการพัฒนาความรู      
ในระดับมากคือ การกําหนดราคาแบบตักตวง และการใหสัดสวน
ดานการจัดจําหนาย สมาชิกไดรับการพัฒนาความรูอยูในระดับ  
มากที่สุดคือ การเลือกทําเลที่ตั้ง การจําหนายโดยใชพอคาคนกลาง 
การฝากขาย และการนําสินคาขึ้นสู  OTOP ดานการสง เสริม
การตลาด สมาชิกไดรับการพัฒนาความรูอยูในระดับมากที่สุด คือ 
การสรางทัศนคติใหผูบริโภคสนใจในสินคา การติดตอกับสื่อทองถิ่น
เพ่ือการโฆษณา การใหขอมูลเก่ียวกับสินคา และการจัดแสดงสินคา
ตามงานแสดงสินคาชุมชนและงานแสดงสินคา OTOP สวนดาน 
การตั้งราคาจําหนาย สมาชิกสามารถนําความรูที่ไดจากการพัฒนา
ไปใชใหเปนประโยชนในการประกอบกิจกรรมในระดับมาก ไดแก 

การกําหนดราคาจําหนาย การกําหนดราคาแบบเจาะตลาด       
การกําหนดราคาแบบตักตวง และการใหสวนลด 
 
7.2 ขอเสนอแนะ 
 ขอเสนอแนะการวิจัย ผูวิจัยพบวา งานวิจัยชิ้นนี้นั้น     
มีความสอดคลองกับแนวคิดและทฤษฎีที่เก่ียวของ ซ่ึงสุดทายแลว
เปนผลการวิจัยที่สามารถเปนแนวทางในการแกไขหรือพัฒนาความรู
ดานการตลาดใหแกกลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ ง 
อําเภอคีรีมาศ จังหวัดสุโขทัยได นอกจากนี้ ยังสามารถนําไปใช    
ในการพัฒนากลุมผูผลิตที่มีบริบทใกลเคียงกันไดอีกดวย  
 สําหรับปญหาและอุปสรรคในดานการวิ จัย พบวา    
การนัดกลุมชาวบานเพ่ือทําการสัมภาษณและเก็บขอมูลยังเปน
อุปสรรคเนื่องจากพ้ืนที่ ไมใชพ้ืนที่ที่ผูวิจัยชํานาญ และยังมีอุปสรรค
ในเร่ืองของระดับภาษาเมื่อตองมีการสื่อสารไปยังกลุมประชากรและ
ผูใหขอมูลหลัก จึงตองมีการปรับระดับภาษาใหมีความเหมาะสม 
เมื่อตองทําการสื่อสารไปยังกลุมประชากรและผูใหขอมูลหลัก 
 ในดานของขอเสนอแนะเพ่ือการพัฒนา ผูวิจัยพบวา 
ขอมูลที่ไดจากการวิจัย ทายที่สุดแลวนั้น จะเปนขอมูลพ้ืนฐานเพราะ
ไดทําการสํารวจ สภาพปญหาและความตองการดานการตลาดของ
กลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัด
สุโขทัย และสามารถพัฒนาความรูดานการตลาดใหแกกลุมผูผลิต
ลอดชองไทยได เพราะคาสถิติที่วิเคราะหพบวา มีคาเฉลี่ยอยูใน
ระดับสูง หลังจากที่กลุมชาวบานไดรับการถายทอดความรู  
 

8. กิตติกรรมประกาศ 
งานวิจัยฉบับนี้สามารถดําเนินการสําเร็จลุลวงไปได

ดวยดี เพราะไดความชวยเหลือในหลายภาคสวน ทั้งคณะอาจารย  
ที่มีสวนเก่ียวของ  โดย เฉพาะผูทรงคุณวุฒิในการตรวจสอบ
แบบสอบถาม ผศ.อุไรวรรณ รักผกาวงศ อาจารยสุจิตรา เปลี่ยนดวง 
ผศ.สมศักดิ์ พงษเดช และ ผศ.บุษบา หินเธาว ตลอดจน อาจารย  
น้ําทิพย วงษประทีป ที่เปนวิทยากรใหความรูในดานผลิตภัณฑ
ลอดชองสมุนไพรและสูตรตางๆ ทั้งเจาหนาที่ของมหาวิทยาลัย   
ราชภัฏพิบูลสงครามที่สนับสนุนและอํานวยความสะดวก ตลอดจน 
กลุมผูผลิตลอดชองไทย บานหนองกระดิ่ง อําเภอคีรีมาศ จังหวัด
สุโขทัย ที่ใหความรวมมือในการวิจัยจนกระทั่งเสร็จสิ้นกระบวนการ 
 สุดทายนี้  ผูวิจัยขอใหผลสัมเร็จในการคนควาและ     
การวิจัยคร้ังนี้ เปนประโยชนใหกับผูที่สนใจนําไปพัฒนาตลอดจน
เปนแนวทางสําหรับการวิจัยอ่ืนตอไป  
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